
Immobilie verkaufen zum besten Preis
Im digitalen Zeitalter hat sich die Art und 
Weise, wie Immobilien in der Schweiz ver-
kauft werden, deutlich verändert. Die Kom-
bination aus Technologie und Mensch bietet 
neue Möglichkeiten, Ihre Immobilie optimal 
zu vermarkten und zum besten Zeitpunkt mit 
dem höchsten Gewinn zu veräussern. Erfah-
ren Sie, wie Sie Ihre Immobilie in der Schweiz 
zum bestmöglichen Preis verkaufen können.

Marktverständnis und Zeitpunkt
Einer der kritischsten Faktoren beim Ver-
kauf Ihrer Immobilie zum besten Preis ist das 
Timing. Die Immobilienpreise in der Schweiz 
können je nach Markt- und Wirtschaftslage 
variieren. Eine Analyse der Gegebenhei-
ten und die darauf ausgerichtete Strategie 
können den Unterschied ausmachen. Verkau-
fen Sie, wenn die Nachfrage in Ihrer Region 
hoch und das Angebot begrenzt ist. Für 
ein besseres Verständnis, beginnen Sie mit 
einer ersten Immobilienbewertung, um einen 
realistischen Verkaufspreis zu erfahren. Tools 
wie der Immobilienwertrechner geben Ihnen 
eine erste Einschätzung. Eine professionelle 
Bewertung und Einschätzung sollte in einem 
zweiten Schritt durch einen Immobilienex-
perten erfolgen.

Professionelle Immobilien Vermarktung
Die Erstellung ansprechender Online-Inserate 
ist entscheidend, um die Aufmerksamkeit der 
Käuferschaft zu gewinnen und einen guten 
ersten Eindruck zu erwirken. Fotos und virtuel-
le Rundgänge präsentieren Ihre Immobilie im 
besten Licht. Eine detaillierte Beschreibung, die 
die einzigartigen Merkmale und Vorteile Ihrer 
Immobilie hervorhebt, kann ebenfalls die Attrak-
tivität steigern.

Digitales Home Staging auch Virtual Staging, 
transformiert leere oder bewohnte Räume in 
ansprechend eingerichtete Wohnungen oder 
Häuser, ohne physische Möbel zu benötigen. 
Dieses Verfahren hilft potenziellen Käufern, sich 
das Leben in der Immobilie vorzustellen, und 
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kann die Online-Präsenz Ihrer Immobilie erheblich verbessern. 
Der Verkaufspreis kann bei professionell in Szene gesetzten Im-
mobilien bis zu 15 Prozent höher liegen.

Bieten Sie potenziellen Käufern die Möglichkeit, Ihre Immobilie 
durch virtuelle Touren zu erkunden. Diese Technologie ermög-
licht es Interessenten, von überall auf der Welt aus einen umfas-
senden Eindruck von der Immobilie zu erhalten. Virtuelle Touren 
erhöhen die Engagement-Rate der Anzeigen und helfen, die 
Immobilie einem breiteren Publikum zugänglich zu machen und 
so den passenden Käufer:in zu finden.

Aufwertung der Immobilie
Investitionen in gezielte Aufwertungen können den Wert 
Ihrer Immobilie erheblich steigern. Konzentrieren Sie sich auf 
Renovierungen, die den grössten Ertrag bieten, wie Küchen- 
und Badezimmermodernisierungen oder die Verbesserung der 
Energieeffizienz. Auch kleinere Verbesserungen, wie frische 
Anstriche oder Landschaftsgestaltung, können den Gesamt-
eindruck und damit den Verkaufspreis verbessern. Eine Sanie-
rung ist sehr zeit- und kostenintensiv und vor einem Verkauf 
wenig Zielführend.

Verhandlungsgeschick
Erfolgreiche Verhandlungen sind in der Schweiz noch der 
Schlüssel zum Erzielen des besten Preises. Bereiten Sie sich 
darauf vor, indem Sie Ihre Untergrenze kennen und gleichzei-
tig flexibel bleiben. Verstehen Sie die Bedürfnisse des Käufers 
und nutzen Sie diese zu Ihrem Vorteil, ohne dabei Ihre Ver-
kaufsziele aus den Augen zu verlieren.



Berechnen Sie jetzt kostenlos den Marktwert 
Ihrer Immobilie.

Code scannen oder Seite aufrufen:
qr.properti.ch/berechnung1

Kennen Sie den Marktwert Ihrer Immobilie?

Immobilienexpertise. Einfach, unverbindlich und 
kostenlos.

Code scannen oder Seite aufrufen:
qr.properti.ch/beratung13

Jetzt kostenlose Beratung buchen

Zusammenarbeit mit Immobilienmakler
Die Zusammenarbeit mit einem erfahrenen Immobilienmakler, der den Schweizer Markt kennt, kann entscheidend 
sein für die Erzielung des gewünschten Preises. Eine gute Maklerin kann nicht nur bei der Preisfestsetzung, Ver-
marktung und Verhandlung unterstützen, sondern auch den Verkaufsprozess für Sie wesentlich vereinfachen und 
beschleunigen.

Ein Immobilienmakler, der Erfahrung mit digitalen Vermarktungsstrategien hat, kann eine unschätzbare Ressource 
sein. Er kann nicht nur bei der Erstellung ansprechender Inserate unterstützen und die Nutzung digitaler Tools zur 
Immobilienbewertung übernehmen, sondern auch die Sichtbarkeit Ihrer Immobilie auf dem Markt maximieren.

Fazit
Die Einbindung digitaler Strategien in den Verkaufsprozess Ihrer Immobilie kann den Unterschied ausmachen, um 
den gewünschten Preis zu erzielen. Von der Verwendung digitaler Tools über digitales Home Staging und virtuelle 
Touren bis hin zur effektiven Online-Vermarktung. Nach wie vor ist auf dem Schweizer Markt der Einbezug von 
Experten zu empfehlen. Hier kommen Immobilienmakler:innen zum Einsatz, die den gesamten Prozess begleiten 
und effektiv mit potenziellen Käufern verhandeln, um letztendlich Ihren gewünschten Verkaufspreis zu erzielen.
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