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Vendre un bien immobilier au meilleur prix

A I'ere du numérique, la maniére dont les
biens immobiliers sont vendus en Suisse a
considérablement changé. La combinaison
de la technologie et de I'homme offre de
nouvelles possibilités de commercialiser
votre bien immobilier de maniére optimale et
de le vendre au meilleur moment en réalisant
le plus grand bénéfice. Découvrez comment
vendre votre bien immobilier en Suisse au
meilleur prix possible.

Compréhension du marché et du moment
L'un des facteurs les plus critiques pour ven-
dre votre bien immobilier au meilleur prix est
le timing. Les prix de I'immobilier en Suisse
peuvent varier en fonction de la situation

du marché et de I'économie. Une analyse
des circonstances et une stratégie adaptée
peuvent faire la différence. Vendez lorsque la
demande est forte dans votre région et que
I'offre est limitée. Pour mieux comprendre,
commencez par une premiére évaluation

de la propriété afin de connaitre un prix de
vente réaliste. Des outils tels que le calcula-
teur de valeur immobiliére vous donnent une
premiére estimation. Une évaluation et une
estimation professionnelles doivent étre réali-
sées dans un deuxiéme temps par un expert
immobilier.

Commercialisation professionnelle de biens
immobiliers

La création d'annonces en ligne attrayantes est
essentielle pour attirer |'attention des acheteurs
et faire une bonne premiére impression. Des
photos et des visites virtuelles présentent votre
bien immobilier sous son meilleur jour. Une
description détaillée mettant en évidence les
caractéristiques et avantages uniques de votre
bien peut également en augmenter l'attrait.

Le home staging numérique, également appelé
home staging virtuel, transforme les espaces
vides ou occupés en appartements ou maisons
joliment aménagés, sans avoir besoin de meu-
bles physiques. Ce procédé aide les acheteurs
potentiels a s'imaginer vivre dans le bien immo-
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bilier et peut améliorer considérablement la présence en ligne
de votre bien. Le prix de vente peut étre jusqu'a 15% plus élevé
pour les propriétés mises en scene de maniére professionnelle.

Offrez aux acheteurs potentiels la possibilité d'explorer votre
bien immobilier grace a des visites virtuelles. Cette technologie
permet aux acheteurs potentiels de se faire une idée compléte
du bien immobilier ou gqu'ils se trouvent dans le monde. Les vi-
sites virtuelles augmentent le taux d'engagement des annonces
et aident a rendre le bien immobilier accessible a un public plus
large, ce qui permet de trouver l'acheteur:in qui convient.

Valorisation du bien immobilier

Investir dans des améliorations ciblées peut augmenter con-
sidérablement la valeur de votre bien immobilier. Concentrez-
vous sur les rénovations qui offrent le plus grand rendement,
comme la modernisation de la cuisine et de la salle de bains
ou l'amélioration de l'efficacité énergétique. Des améliorations
plus modestes, comme des peintures fraiches ou des aména-
gements paysagers, peuvent également améliorer I'impres-
sion générale et donc le prix de vente. Une rénovation prend
beaucoup de temps et d'argent et n'est pas trés efficace avant
la vente.

Compétences de négociation

En Suisse, des négociations réussies sont encore la clé pour
obtenir le meilleur prix. Préparez-vous a cela en connaissant
votre limite inférieure tout en restant flexible. Comprenez les
besoins de l'acheteur et utilisez-les a votre avantage, sans
perdre de vue vos objectifs de vente.
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Zusammenarbeit mit einem Immobilienmakler

Travailler avec un agent immobilier expérimenté, qui connait le marché suisse, peut étre décisif pour obtenir le
prix souhaité. Un bon agent immobilier peut non seulement vous aider a fixer le prix, a commercialiser et a négo-
cier, mais aussi a simplifier et a accélérer considérablement le processus de vente pour vous.

Un agent immobilier expérimenté dans les stratégies de commercialisation numérique peut étre une ressource in-
estimable. Il peut non seulement vous aider a rédiger des annonces attrayantes et a utiliser des outils numériques
d'évaluation des biens, mais aussi a maximiser la visibilité de votre bien sur le marché.

Conclusion

L'intégration de stratégies numériques dans le processus de vente de votre bien immobilier peut faire la diffé-
rence pour obtenir le prix souhaité. Cela va de |'utilisation d'outils numériques au home staging numérique et
aux visites virtuelles, en passant par une commercialisation en ligne efficace. Sur le marché suisse, il est toujours
recommandé de faire appel a des experts. C'est la qu'interviennent les agents immobiliers, qui accompagnent

I'ensemble du processus et négocient efficacement avec les acheteurs potentiels afin d'obtenir le prix de vente
souhaité.

Mesures de valorisation pour les propriétaires
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Réserver une consultation gratuite maintenant Connaissez-vous la valeur de marché de votre bien
Expertise en immobilier. Simple, sans engage- E?:l“‘;':-g Calculez maintenant gratuitement la valeur de
ment et gratuit. o ﬂﬁf-ﬁ.:. marché de votre bien immobilier.

B i F gy
Scanner le code ou consulter la page : ﬂf:;;kﬁmz Scanner le code ou consulter la page :
gr.properti.ch/conseil20 BETEE gr.properti.ch/calculateurdevaleur?

properti info@properti.com « +41 44 244 32 00 - www.properti.com



